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Necesito un socio comercial 
en otro país …

¿Cómo puedo 
acceder a fondos UE?

¿Qué implicaciones tiene para mi 
negocio esta normativa?

¿Cómo accedo a un nuevo 
mercado en el extranjero?

¿Cómo puedo vender mis ideas y 
tecnologías innovadoras?

Respondemos a tus preguntas…….



600 organizaciones
en 

54 países

La mayor Red Mundial de 
TRANSFERENCIA DE TECNOLOGÍA 

y 
COOPERACIÓN INTERNACIONAL

Promovida y financiada por la 
Comisión Europea

¡¡¡Servicio sin coste para la entidad “cliente”!!!



SERVICIOS



http://een.ec.europa.eu/



SEIMED – Comunitat Valenciana y  
Región de Murcia



Nuestra actividad principal o “core business”

Perfil de cooperación

Expresión de interés

Primer 
contacto

Negociación

¡¡Acuerdo de cooperación!!



http://www.seimed.eu



Datos de contacto

Selección de OT-DT-PS,
sectores industriales, etc.



Technology REQUEST
Title
Removal of sulfur compounds form a liquid hydrocarbon stream or from flue 
gasses 
Ref: TRBE20140121001
Summary
A Flemish company is looking for an alternative treatment of a waste stream 
with a high caloric value and a high sulfur content. They are looking for 
companies or research institutes for the removal of sulfur compounds in 
order to be in compliance with the environmental permit of the company. 
They wish a partnership via license, technical cooperation, commercial 
agreement with technical cooperation.

Technology OFFER
Title:
Biometric re-identification of people based on gait 
analysis 
Ref:TOES20131125001
Summary:
A Spanish research group has devised a multi-
camera system for person re-identification, which 
allows a same individual to be identified and 
tracked in different scenes by their gait 
overcoming the limitations of other biometric 
systems. Applications include video surveillance 
(detection of suspicious behaviors, etc.) and 
marketing (discovering trending trajectories in 
sales areas, etc.). Partners are sought for 
licensing agreement and/or technical cooperation 
for its development.

Business Offer
French company seeks wholesalers and distributors for its 
medical batteries
Ref: BOFR20140207002
A French company, working with leading brands in cells, 
accumulators, batteries and chargers seeks wholesalers and 
distributors for its medical batteries: biomedical maintainers, bio 
medical lamp resellers...

Partner Search
GreenHaviour – The use of Intelligent Transport 
Systems to change mobility behaviour
Ref: RDIT20140224001
A mobility management ‘in-house’ company of an 
Italian Municipality is preparing a proposal for the 
H2020 MG 5.3-2014 call (first step deadline 
18.03.14). 
Partner sought : City councils, public transport 
operators, SME working on Intelligent Transport 
Systems and innovation
The project regards the definition of a scalable 
system to manage traffic demand linked to 
innovative systems to monitoring individual 
mobility behaviours; a mobility credit market 
development is a core part of the proposal





Brokerage Event



Resultados de EEN_SEIMED (2008 -2013)

� 16.010 participantes en eventos dirigidos a PYMES

� 2.506 empresas han recibido servicios especializados

� Participación de 1.638 empresas en encuentros 
empresariales y de transferencia de tecnología 

� 70 acuerdos de colaboración transnacional

� 960 perfiles de cooperación empresarial publicados en la BD 
EEN

� Puesta en marcha de 85 consorcios para la participación en el 
Programas Europeos de I+D+I.



Victor Climent (UA)

JF Cabeza 
(Servyeco)

Adela  Yañez 
(LABAQUA)

Nuestros “clientes” hablan:



Red internacional, profesional y personal…….

……….¡¡¡¡¡¡ con buen humor !!!!!!! 



MÁS INFORMACIÓN
http://een.ec.europa.eu/

www.seimed.eu

Y en                        por ejemplo:

http://www.youtube.com/watch?v=r-Xx5Ckn6LE
http://www.youtube.com/watch?v=Xu14y9zd60A
http://www.youtube.com/watch?v=fSJihGH88f8
http://www.youtube.com/watch?v=FQJMbzHWeoA



HORIZONTE 2020
Instrumento PYME



Horizonte 2020

Programa Marco de Investigación e Innovación (2014- 2020)

Ciencia Excelente

� European Research

Council (ERC)

� Future and Emerging

Technologies (FET)

� Marie Sklodowska-Curie

� European Research

Infraestructures

Liderazgo Industrial

� TIC

� Nanotecnología

� Biotecnología

� Materiales avanzados

� Fabricación y procesado 

avanzados

� Espacio

� Acceso a capital riesgo

� Innovación en las PYME’s

Retos sociales

� Salud, cambio demográfico y 

bienestar

� Seguridad alimentaria, 

agricultura y silvicultura 

sostenibles, investigación 

marina y bioeconomía

� Energía segura, limpia y 

eficiente

� Transporte inteligente, ecológico 

e integrado

� Acción por el clima, medio 

ambiente, eficiencia de recursos 

y materias primas

� Europa en un mundo cambiante

� Sociedades seguras



Horizonte 2020

Más centrado en la innovación y más orientado a la PYME

¿Cómo puede participar una PYME en H2020?

� I+D colaborativa en retos sociales y liderazgo industrial

� Instrumento PYME

� Acceso a Capital Riesgo (Fondo Europeo de Inversión)

� Staff Exchange dentro de las acciones Marie Sklodowska-Curie

� EUROSTARS

� Innovación para las PYME’s



Instrumento PYME

� OBJETIVO: El instrumento PYME es un esquema de financiación en
fases mediante subvención dirigido a dar apoyo a todo tipo de
PYMEs, tradicionales o innovadoras, que tenga la ambición de crecer,
desarrollarse e internacionalizarse a través de un proyecto de
innovación de dimensión Europea .

� Estructura en fases

� No hay requisito de Consorcio mínimo, aunque la valor añadido
europeo será criterio de evaluación

� PYME’s únicas beneficiarias. Otras entidades subcontratadas.

� En cada área de Retos Sociales y Liderazgo Industrial saldrán “topics”
con Instrumento PYME.

� Convocatoria anual abierta durante todo el año, con varias fechas de
corte.



Instrumento PYME

PROYECTOS:
� Innovación tecnológica, de servicios o social
� Cubriendo el ciclo completo de la innovación (IDEA � MERCADO)

FASE 1

Análisis de viabilidad

6 meses

50.000 €

Business Plan (∼ 10 páginas)

Output: Business  Plan + coaching plan

Umbral de 13 sobre 15 (muy exigente)

FASE 2

Proyecto de innovación

1-2 años

0,5 – 2,5 M€ (70%)

Business Plan + desc actividades (∼ 30 páginas)

Output: Business Plan ready2market

Umbral de 12 sobre 15

FASE 3

Comercialización

Sin dinero

Etiqueta de calidad para proyectos exitosos

Acciones de networking al amparo de la Comisión





¡¡¡ 6 de la Comunidad Valenciana!!!



Here are 6 lessons we learnt from this very first e valuation exercise that we think 
can be useful for the future applicants.

Most of the non-selected proposals were:

� Too much focused on the project and not enough on the business opportunity ;
� Not convincing when describing the company (you have to explain why your 

company will succeed and not your competitor);
� Not providing enough information on competing solutions ;
� Having a too low level of innovation , planning to develop a product that already 

exists on the market;
� Proposing just an idea without any concept for its commercialization ;
� Just trying their luck (the SME Instrument is not a lottery!).





MÁS INFORMACIÓN

http://een.ec.europa.eu/

www.seimed.eu

José Valero 

jm.valero@ua.es

SGITT-OTRI
UNIVERSIDAD DE ALICANTE


